
Formação e Atualização de Pregoeiros
 e Equipe de Planejamento.

Dias 24 e 25 de Março de 2025.

Carga Horária: 16 horas

Presencial em Goiania/GO.

Prof. Saulo David. 

(62) 2020-5320     |     @seja.eleva
www.sejaeleva.com.br    |   falecom@sejaeleva.com.br

Av. T-4, n. 1478, Condominio Absolut Business Style, Sala A72,
Setor Bueno, Goiânia - GO, CEP: 74230-030 - Goiânia - GO.



S O B R E  O  C U R S O

E L E V A  S O L U Ç Õ E S  P Ú B L I C A S

S E J A E L E V A . C O M . B R  |  @ S E J A . E L E V A G E N T E  Q U E  E L E V A  G E N T E

M E T O D O L O G I A

O curso abrange desde as noções gerais até a
implementação do pregão. O ponto focal deste curso, é o
enfoque técnico-prático, ou seja, nada obstante os
ensinamentos doutrinários essenciais para o
entendimento de uma matéria de tamanha sutileza, mas a
apresentação do presente treinamento tem a
apresentação em linguagem simples e objetiva, o mesmo
é realizado segundo metodologia que privilegia a
aplicação prática para os alunos através de painéis de
debates, verificação de casos práticos, possibilitando aos
participantes o conhecimento das minúcias que poderão
ser vivenciadas no dia a dia dos agentes públicos
condutores dos certames. Venha descobrir como nosso
curso pode transformar o seu dia a dia na elaboração de
pregão eletrônico e fortalecer a gestão de sua prefeitura
ou câmara municipal.

    No início de cada mandato, os servidores públicos
municipais enfrentam uma série de desafios que vão
além da agilidade na aquisição dos insumos e
serviços. São inúmeros normativos, regulamentos e
leis recentes que envolvem compras públicas,
criando um cenário dinâmico e complexo. 
    A necessidade de atualização constante frente aos
julgados dos Tribunais de Contas, somada à pressão
por compras efetivas, eficientes e econômicas, sem
comprometer a integridade dos processos, exige
uma capacitação diferenciada e descomplicada.
    Pensando nas dificuldades enfrentadas pelos
servidores à frente das compras municipais,
desenvolvemos um curso especialmente prático,
dinâmico e voltado para realidade. 
    O curso tem como objetivo a formação do agenda
de contratação e pregoeiros, com  metodologia  
focada na prática, oferecendo atividades que
simulam situações reais e modelos de documentos
que facilitam a rotina diária, trazendo mais eficiência
e segurança jurídica em todos os atos.



E L E V A  S O L U Ç Õ E S  P Ú B L I C A S

S E J A E L E V A . C O M . B R  |  @ S E J A . E L E V A G E N T E  Q U E  E L E V A  G E N T E

O B J E T I V O S P Ú B L I C O - A L V O  

O curso tem como objetivo capacitar os
participantes a compreender as principais
hipóteses de dispensa de licitação na Lei nº
14.133/2021, indicar as melhores práticas
para a formalização desses procedimentos e
conferir maior segurança jurídica na instrução
dos processos nesta modalidade de
contratação direta.

Servidores Públicos envolvidos no processo
de contratações, Integrantes de Comissões de
Licitação, Servidores e empregados públicos
que trabalhem ou pretendam trabalhar na
área de contratações públicas. Servidores ou
empregados públicos que exerçam atividades
de controle interno. Consultores, Assessores,
Advogados Públicos e demais interessados
que atuam na área de licitações e contratos.

P R O F E S S O R  S A U L O  D A V I D  
Agente Público Federal, Gestor Público, pós graduado em Licitações e Contratos,
Pós graduado em Gestão Pública, Trabalha com Licitações há mais de 15 anos,
atuando como Membro de Comissão Permanente de Licitações, Presidente de
Comissão Permanente de Licitações, Pregoeiro Oficial, Membro de Comissão
Especial de Licitação, Gestor de Contratos e Fiscal de contratos, consultor
empresarial na seara de contratações públicas e instrutor em diver-sos cursos de
licitações e contratos administrativos, desenvolvendo as seguintes atividades
como Agente Público: Elaboração de pesquisa de preço , Elaboração dos editais,
Termo de Referência, condutor de grandes certames, atuando ainda na
formalização e renovação de contratos administrativos, revisão, reajuste e
repactuação de preço em contratos administrativos, formalização e gestão em
atas de registros de preços, processos de aplicação de penalidades, atuando ainda
nas funções de chefe da sessão/unidade de contratos do hospital Federal da
Universidade Federal do Vale do São Francisco, como presidente do comitê
regimental de contratos. Atualmente exerce a função de chefe do setor/unidade
de contratações diretas exercendo atividades de coordenador de dispensa de
licitação, cotação eletrônica, inexigibilidade de licitação, adesão à ata de registro
de preço, pregoeiro e presidente da comissão permanente de licitação e
presidente da comissão especial de licitação. Atuando na seara de contratações
públicas como Consultor Empresarial: Coleta e análise minudenciada em editais
em todas as modalidades, Análise e preparação em documentos para certames;
análise e preparação de toda a parte recursal e também desde simples
questionamento do edital à impugnação do mesmo, cadastro de empresas em
sites provedores de licitações eletrônicas, participação em certames sagrando-se
vencedor em licitações para diversas empresa privadas nos mais variados
segmentos cujo montante ganho gira na monta de mais de duzentos milhões de
reais todas catalogadas. Atuando como Instrutor em diversos cursos de Licitações
e Contratos no país, capacitando diversos pregoeiros, membros de comissões
permanentes de licitações, ordenadores de despesas, gestores e fiscais de
contratos administrativos e dezenas de consultores e profissionais em licitações.
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A FASE EXTERNA: Critérios de julgamento,

Apresentação das propostas, Julgamento e a

(In) Exequibilidade das Propostas,

possibilidade de diligencia, Direito de

Preferência das ME/EPPs, julgamento e

habilitação jurídica, técnica, fiscal, social e

trabalhista e econômico-financeira, a nova

fase de habilitação, encerramento da

licitação e suas nuances Fase recursal e

homologação do processo.

BOAS PRÁTICAS NA CONSUÇÃO DAS

CONTRATAÇÕES ELETRÔNICAS: boas

práticas na análise das impugnações e

esclarecimentos, comunicação eficaz na

hora do certame, repercussões de atuações

fora do horário de expediente, Quando

realizar atuações e comunicações fora do

sistema (e-mail), avaliação de quando excluir

ou não lances no ato do certame, liberação

de itens para a etapa de lances,            

O SISTEMA DE REGISTRO DE PREÇOS E SUAS

PRINCIPAIS ALTERAÇÕES: Principais

alterações sobre o sistema do registro de

preços tais como: o uso de registro de preço

para obras, a possibilidade de vigência da

ata por até dois anos (art. 83); c) e admitir o

SRP para hipóteses de contratação direta, a

intenção de registro de preço (IRP), a

estipulação em edital de quantidades

mínimas e alteração de preços,

remanejamento dos itens da ata e demais

novidades do decreto n° 11.462/23.

CONSIDERAÇÕES GERAIS: Publico

abrangidos que utilizarão a Lei 14.133/21.

Ultratividade normativa. O que acontece

com os contratos celebrados com

fundamentos da Lei 8.666/93? Edição de

atos normativos para regulamentação da

Nova Lei. Possibilidade de os municípios

utilizarem a regulamentação federal. 

ATORES DO PROCESSO E O AGENTE DE

CONTRATAÇÃO/PREGOEIRO: O agente de

contratação/pregoeiro e equipe de

contratação (Quem é e o que faz), a gestão

por competência (Definição do servidor para

atuar nas diferentes etapas do ciclo de

Contratação, O Plano de Capacitação dos

Agentes de Contratação, Responsabilidades

dos agentes de contratação, Os agentes

públicos e os requisitos, Observância da

segregação de funções. Principais enfoques

que os municípios podem ter como boas

práticas ou realizar a sua implementação.

DAS MODALIDADES DE LICITAÇÃO E SUAS

PECULIARIDADES: Pregão, Concorrência,

Concurso; Leilão, Diálogo competitivo-

novidade, o rito procedimental do pregão e

da concorrência e a novidade da inversão

das fases.

A FASE INTERNA DA LICITAÇÃO: Aspectos do

planejamento da licitação, como o agente de

contratação/pregoeiro pode contribuir,

artefatos do planejamento.

O EDITAL DE LICITAÇÃO E SUAS

PECULIARIDADES: Prazos de publicidades,

meios de publicidades como Portal nacional

de contratações públicas ( PNCP), e Sítios

eletrônicos e outros meios.
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Software de lances ( robô): Jurisprudência do

TCU sobre o robô, o que precisamos saber

sobre o software, o robô gratuito e o robô

pago, vantagens e desvantagens no uso do

robô.

Início da fase competitiva: Detalhamento da

fase competitiva, atuações do pregoeiro

durante à fase da disputa de lances, o que o

fornecedor precisa saber sobre esta fase, a

possibilidade de o próprio fornecedor

excluir o seu lance durante esta fase, dicas e

orientações na exclusão dos lances, cautelas

por parte do pregoeiro durante a exclusão

de algum lance.

Modo de disputa aberto: Passo a passo

detalhado desta modelagem de disputa,

interpretações dos sistemas de compras

sobre a respectiva modelagem de disputa,

possibilidade de reinicio da etapa de lances.

Modo de disputa aberto e fechado: Passo a

passo detalhado desta modelagem de

disputa, dicas estratégicas de ouro para os

fornecedores nesta modelagem,

interpretações dos sistemas de compras na

convocação dos fornecedores quando não

houver o quórum mínimo de fornecedores.

Modo de disputa fechado e aberto:

Novidades no pregão eletrônico sobre a

respectiva modelagem, o uso no pregão

presencial da modelagem, nuances na

convocação dos fornecedores quando não

houver o quórum mínimo de fornecedores,

possibilidade de reinicio da etapa de lances.

Desconexão do sistema na etapa de lances:

Cautelas, dicas e orientações.

DO PREGÃO E CONCORRENCIA ELETRÔNICA

DA INSTRUÇÃO NORMATIVA 73/2022

Paralelo entre o pregão do decreto

10.024/2019 e o pregão da IN 73/2022

Comparativo entre o pregão do decreto

10.024/2019 e o pregão da IN 73/2022

Objeto e âmbito de aplicação: Os critérios de

julgamentos menor preço e maior desconto

utilizados na instrução normativa, os órgãos

que deverão observar as regras desta

instrução normativa.

Adoção e modalidades: A importância do

artefato do estudo técnico preliminar na

definição na escolha do critério de

julgamento de menor preço ou maior

desconto, a utilização do pregão e a

concorrência eletrônica, a similaridade entre

as respectivas modalidades.

Forma de realização: O processamento do

pregão eletrônico, a ênfase dada pela nova

lei de licitações às licitações eletrônicas, o

uso dos portais de compras, um órgão pode

utilizar dois sistemas de compras? Quem é

obrigado utilizar o compras.gov (

comprasnet).

Do licitante: Principais novidades voltadas

para o fornecedor, cautelas na participação

do pregão eletrônico, formas de

apresentação da proposta de preço,  

cuidados na análise dos editais de pregões

eletrônicos, o uso do robô ( software de

lances), dicas, orientações e cautelas no uso

do robô
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Critérios de desempate: Novidades no

critério de desempate, comparativos com o

pregão do decreto 10.024/2019.

Parâmetros para exequibilidade das

propostas: Principais jurisprudências do TCU

sobre o assunto de inexequibilidade das

propostas, indícios de exequibilidade

quando da contratação de obras, bens e

serviços gerais, orientações e boas práticas

nesta fase na fase de diligencia.

Fase de habilitação: Formas de

apresentação dos documentos de

habilitação, possibilidade de substituição

pelo sicaf e/ou outros sistemas próprios,

celeuma sobre a possibilidade ou não do

envio de documentos posteriores,

entendimento do TCU x AGU, dicas e

estratégias para os fornecedores na fase de

habilitação, ferramentas que potencializarão

a fase como o uso de check list.

Da intenção de recorrer e a fase recursal: A

novidade da estipulação do prazo de

intenção do recurso, o fim, em partes, da

celeuma dos pressupostos de

admissibilidade conforme acórdão

2488/2020 do TCU no ato da intenção do

recurso, momento da apresentação das

razões do recurso no pregão na fase

invertida ou não, dicas e cautelas.

Adjudicação objeto e homologação:

Novidades de tais institutos no pregão.

DEMONSTRAÇÃO PORTAL COMPRAS

(COMPRASNET)
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Eleva App

O  Q U E  E S T Á  I N C L U S O ?

Coffee Break Kit Participante Certificado
Digital

P A S S O  A  P A S S O  D A  S U A
J O R N A D A  C O M  A  G E N T E

Início do
Credenciamento

07h20
Início do Curso

08h00 10h30
Coffee break

12h00
Almoço Livre Retorno 

e Registro de 
Frequência

13h00
Fim do dia 

de curso

17h0015h30

Coffee break

I N V E S T I M E N T O

- A ELEVA oferece propostas personalizadas para capacitação de grupos e equipes. Entre em
contato com nossas consultoras. - A ELEVA se reserva do direito de cancelar ou reagendar
data/horários de realização do curso, comprometendo-se a informar antecipadamente os
inscritos. Permanecendo isenta de qualquer sanção, indenização ou reparação (material e
moral).

R$ 1.750,00 (Mil setecentos e cinquenta reais).

I N S C R I Ç Ã O

A inscrição poderá ser efetuada pelo telefone (62) 2020-5320, através do e-mail
falecom@sejaeleva.com.br ou pelo nosso site www.sejaeleva.com.br.

O pagamento deverá ser realizado em nome de ELEVA SOLUÇÕES PÚBLICAS 
 
           Banco do Brasil - 001 - Agência 3229-8 - Conta: 70445-8.
           Chave PIX: CNPJ nº 47.766.718/0001-57.

Consulte nossas condições para grupos e para pacotes.


